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PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO PARA
AGENTES DE BIENES RAÍCES

1. GENERACION DE CLIENTES

2. CONTRATO MAS USADOS EN BIENES RAICES

3. TECNOLOGIA EN BIENES RAICES

4. PASO A PASO EL TRABAJO CON VENDEDORES, COMPRADORES, INQUILINOS.

5. FLIPPING HOUSE, INVERSIONES



ENTRENAMIENTO 1:

Generación de clientes en el mercado de bienes raíces

Todo el tiempo estar prospectando, buscando cliente, por medio:

Capital Relacional

Open House

Redes Sociales y
Posicionamiento electrónico

FSBO

Listing expirados

Farming



ENTRENAMIENTO 2:

Contratos mas usados en bienes raíces

Aprenderás los contratos de compra y ventas,
el de listing y los vinculados al alquiler de una
propiedad, todos con sus respectivos adendums.



Contratos mas usados en bienes raíces

Contrato "Far Bar As Is"
   Addendums al contrato FAR BAR As Is

Contratos para colocar una casa a la venta
   Exclusive Right To Sale Listing Agreement
   Seller Property Disclosure (Condominium)
   Seller Property Disclosure (Residential)

Renta
   Contract to Lease,
   Contract for Single Family House,
   Showing Agreement



ENTRENAMIENTO 3:

Tecnología en bienes raices raíces

Dominar y desarrollar habilidades en
MATRIX, RPR, IMAPP y las firmas
electrónicas.



Tecnología en bienes raíces

MATRIX
sus funciones, envíos en automáticos y la realización de
Estudios Comparativos de mercado (CMA)

RPR
para el desarrollo de Estudios Comparativos de Mercados
(CMA)

IMAP
para realizar también Estudios Comparativos de Mercados
(CMA)

E-SIGH
firmas electrónicas



ENTRENAMIENTO 4:

Paso a Paso el trabajo con Compradores,
Vendedores, Inquilinos e Inversionista



Paso a Paso el trabajo con Compradores, Vendedores, Inquilinos e Inversionista

Compradores:
Estrategias Efectivas en el proceso
de con los compradores, desde la motivación,
confianza, precalificación (PRÉSTAMOS), búsqueda
de la propiedad y la generación de la Oferta.

Vendedores:
La entrevista integra con el vendedor,
diferentes herramientas para ganarte el listing
(listing Powell tolls)



Paso a Paso el trabajo con Compradores, Vendedores, Inquilinos e Inversionista

Inquilinos:
Todo el proceso de alquiler, la calificación del
inquilino, la búsqueda de la propiedad para alquilar, la
generación de la oferta y el contrato de renta.

Inversionistas:
Aprenda cómo elegir propiedades para
invertir, calcular la tasa de capitalización, desarrollo
habilidades en el trabajo con inversionistas.



ENTRENAMIENTO 5:

FLIPPING HOUSE E INVERSIONES



FLIPPING HOUSE

1) ¿Cómo seleccionar la propiedad?
2) Análisis de los comparables
3) Análisis físico y legal
4) Comprar la propiedad
5) Remodelacion
6) Venta de la propiedad



EL CAP RATE: TASA DE CAPITALIZACIÓN

1) ¿Cómo calcular el CAP RATE?
2) Proceso de decision para invertir



METODOLOGÍA

EL PROGRAMA SE IMPARTIRÁ EN TRANSMISIÓN EN VIVO POR MEDIO
DE ZOOM EN 5 ENTRENAMIENTOS DE 2 HORAS CADA UNA

CANAL DE YOUTUBE PARA EL PROGRAMA DE ENTRENAMIENTO CON
LOS VIDEOS. TODO QUEDARÁ GRABADO (24 /7)

MANUALES DIGITALES DE CADA ENTRENAMIENTO
EN LAS DIFERENTES TRANSACCIONES DURANTE EL
PROGRAMA SERÉ SU COACH DE BIENES RAICES
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